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A l’attention de 
Xx
Xx


OBJET : Trame de brief – Projet de stand salon
1. Informations générales
Entreprise :
Contact :
Fonction :
Email / Téléphone :

Salon :
Lieu :
Dates :

Nombre de salons prévus sur l’année :
2. Objectifs du salon
Pourquoi participez-vous à ce salon ?
☐ Visibilité / notoriété
☐ Génération de leads
☐ Lancement de produit / service
☐ Rendez-vous clients
☐ Fidélisation
☐ Recrutement
☐ Autre : ______________________

Objectif principal du stand :
3. Cibles
Type de visiteurs :
☐ Décideurs
☐ Acheteurs
☐ Prescripteurs
☐ Clients existants
☐ Prospects
☐ Partenaires

Niveau de connaissance de votre marque :
☐ Découverte
☐ Déjà clients
☐ Très experts

Message clé à retenir en quittant le stand :
4. Identité de marque
Charte graphique disponible : ☐ Oui ☐ Non
Couleurs principales / à éviter :

Ton de marque :
☐ Institutionnel
☐ Innovant
☐ Premium
☐ Convivial
☐ Autre : ___________

Valeurs à refléter :
Messages clés :
5. Besoins fonctionnels
Quelles zones souhaitez-vous intégrer ?
☐ Zone d’accueil
☐ Zone de démonstration
☐ Expositions de produits
☐ Espace discussion informelle
☐ Salle de réunion fermée
☐ Coin traiteur / bar
☐ Zone talk / mini-conférence
☐ Réserve
☐ Autre : ______________________

Priorité des espaces :
6. Contraintes techniques
Surface du stand : ________ m²
Type d’emplacement : ☐ ilot (4 faces ouvertes) ☐ 1 face ouverte ☐ 2 faces ouvertes ☐ 3 faces ouvertes
Hauteur maximale autorisée :
Contraintes spécifiques (poteaux, accès, % de fermeture…) :
> transmettre le règlement technique correspondant
7. Sur-mesure, modulaire ou hybride
Type de stand souhaité :
☐ Stand sur-mesure
☐ Stand modulaire
☐ Stand hybride (sur-mesure + modulaire)
☐ À définir avec le standiste

Souhaitez-vous réutiliser le stand ? ☐ Oui ☐ Non
Souhaitez-vous adapter le stand à plusieurs surfaces ? ☐ Oui ☐ Non
Souhaitez-vous un service de stockage ? ☐ Oui ☐ Non
8. Inspirations
Exemples de stands que vous appréciez :


Éléments que vous ne souhaitez surtout pas :
9. Organisation & collaboration
Interlocuteurs côté client :
Process de validation interne :
Disponibilités pour les échanges (visio / réunions) :

10. Budget & planning
Budget estimé / fourchette : __________________

Priorités budgétaires :
☐ Design
☐ Matériaux
☐ Digital / écrans
☐ Modularité
☐ Réutilisation (RSE)

Conditions de l’appel d’offre (nombre standiste consulté, typologie,…) : 

Deadline souhaitée pour rendu de l’étude (proposition 3D + devis) :
Date de validation finale interne :
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